Inr Mercedes-Benz-Partner

Das Autohaus Allgau steht fur kampromisslose Kundenorientierung

UL |

Der neue GLC.

Auf jedem Gelande in seinem Element. Jetzt zu attraktiven

Konditionen leasen.

e Zum Beispiel im Privat-Leasing plus
eine konstante Versicherungspramie
Uber die gesamte Laufzeit.

* Kaufoption am Vertragsende oder
bequeme Rickgabe an lhren
Mercedes-Benz Partner.

'Kraftstoffverbrauch GLC 220 d 4MATIC innerorts/

auBerorts/kombiniert: 5,5/4,7 /5,0 1/100 km; CO,-

Emissionen kombiniert: 129 g/km. 2Ein Leasing-
beispiel der Mercedes-Benz Leasing GmbH, Siemensstr.

Ist der Darlehens-/Leasingnehmer Verbraucher, besteht
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht
nach § 495 BGB.

Mercedes-Benz

Das Beste oder nichts.

7, 70469 Stuttgart, fir Privatkunden. Stand 01.02.2017.

GLC 220 d 4MATIC'

Ein Leasingbeispiel der Mercedes-Benz Leasing GmbH?

Kaufpreis ab Werk 46.291,00 €
Leasing-Sonderzahlung 9.876,59 €
Gesamtkreditbetrag 51.043,00 €
Gesamtbetrag 31.428,59 €
Laufzeit in Monaten 48
Gesamtlaufleistung 40.000 km
Sollzins, gebunden, p. a. 4,04 %
Effektiver Jahreszins 4,12 %

48 mtl. Leasingraten a

449 €

% Autohaus Allgau

Anbieter: Daimler AG, MercedesstraBe 137, 70327 Stuttgart, Partner vor Ort:

Autohaus Allgau, Autorisierter Mercedes-Benz Verkauf und Service, Kempten, Kaufbeuren, Immenstadt, Oberstdorf
info@autohaus-allgaeu.de, Tel.: 0800 2425542, www.autohaus-allgaeu.de

Autohaus Allgéau
Lindauer Strale 111
87435 Kempten

= Mitarbeiter: 270
= Standorte: Kempten,
Kaufbeuren, Immenstadt,
Telefon 0800/2425542 Oberstdorf
info@autohaus-allgaeu.de = Marken: Mercedes-Benz,
www.autohaus-allgaeu.de smart, Fuso
Produkte/
Dienstleistungen: Neu-,
Vorfiihr-, Geschaftsfahr-
zeuge, Junge Sterne, Ge-
brauchtwagen. Verkauf und
Service fiir Pkw, Transporter,
Lkw, Busse und Unimog.

Finanzierung, Leasing, Auto-
versicherung, Unfallinstand-
setzung, Autovermietung

Uwe Wiloka
Verkaufsleiter Pkw

Im vergangenen Jahr hat Daimler erstmals seit 2004 wie-
der die meisten Premiumautos weltweit verkauft. Worauf
fiihren Sie diesen Erfolg zuriick?

Mercedes-Benz hat sich im Jahr 2011 das strategische Ziel ge-
setzt, bis 2020 fiihrender Premiumhersteller zu werden. Dieses
Ziel wurde nun schon bereits, wie Sie richtig sagen, im Jahr
2016 erreicht. Der Erfolg resultiert aus der Attraktivitdt unserer
aktuellen Fahrzeuge. So hat Mercedes-Benz im Jahr 2016 neue
Produkte, wie die E-Klasse, das GLC Coupé und eine ganze Reihe
emotionaler Traumwagen vom SL und SLC bis hin zu den Cabrios
der C- und der S-Klasse présentiert. Ein weiterer Erfolgsgarant
sind unsere Sportwagen der Marke Mercedes AMG, von de-
nen mehr als 100000 Fahrzeuge weltweit ausgeliefert wurden.
Grundlage fiir dieses hervorragende Wachstum ist die einzigarti-
ge Modelloffensive von Mercedes-Benz, so wurde das Produkt-
Portfolio um mehr als zehn auf aktuell 29 Fahrzeuge erweitert
— ein neuer Rekord.

Auf welche neuen bzw. iiberarbeiten Modelle diirfen sich
die Kunden dieses Jahr freuen?

Ich kann noch nicht tiber alle Neuheiten im Detail sprechen, je-
doch kann ich lhnen so viel verraten: Unsere Kunden diirfen sich
auf viele faszinierende Produkte freuen. So stehen aus der Pro-
duktfamilie der neuen E-Klasse der All-Terrain, das Coupé und
das Cabrio am Start. Weiterhin stellen wir das Facelift des GLA,
sprich unseres SUV-Einsteiger bei Mercedes-Benz, im Friihjahr
vor. Im Sommer werden wir dann unseren Innovationstrager, die
neue modifizierte S- Klasse, der Offentlichkeit zeigen. Selbstver-
standlich wollen wir auch die Erfolgsgeschichte von Mercedes-
Benz AMG fortfiihren und prasentieren im Laufe des Jahres neue
AMG Topmodelle der Baureihen GLA, GLC, E-Klasse und GT. Zum
Jahresende erwartet uns dann noch ein echtes Highlight. Un-
sere Produktfamilie wird um eine neue Baureihe, die X-Klasse,
erweitert. Dahinter verbirgt sich im vielversprechenden Pick-up-
Segment die Antwort von Mercedes-Benz.

Was spricht dafiir, seinen Neu- (oder Gebraucht-)wagen
im Autohaus Allgau zu kaufen?

Mit einem breiten Angebot an Neu- und Gebrauchtfahrzeugen
diirfen wir unsere Kunden an den Standorten Kempten, Kauf-
beuren, Immenstadt und Oberstdorf begriiBen. Ein hochmotivier-
tes und kompetentes Verkaufsteam steht fir alle Fragen — von
der Wahl der perfekten Ausstattung, bis hin zu den Flotten-,
Finanzierungs- oder Versicherungsthemen zur Verfiigung. Ob
Inzahlungnahme des Altfahrzeuges oder Informationen zur Elek-
tromobilitat, wir sind der richtige Partner. Das (iberzeugendste
Argument bei der Wahl eines neuen Fahrzeuges bleibt aber die
Probefahrt. Unsere groRe Auswahl an Vorfiihr- und Gebraucht-
fahrzeugen bietet hier vielfaltige Mdglichkeiten. Ob Verkauf oder
Service, das Autohaus Allgdu steht mit seiner gesamten Mann-
schaft, von der Geschaftsfiihrung bis zum Auszubildenden, fir
eine kompromisslose Kundenorientierung. Wir freuen uns auf
lhren Besuch.
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